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Att driva ett féretag innebdr mycket jobb. Det Gr inkop, regler och pappers-
arbete. Utdver det ska man hinna dgna sig Gt det kanske viktigaste av allt:
nétverkandet. Mdnga menar att nétverkande och ett stort kontakindt ar
grunden for att lyckas. Men vad innebdr det, och hur gér man egentligen?

tt bygga ett starkt natverk

ar inte alltid enkelt. For en

del faller det sig mer natur-

ligt an for andra, men det

finns ménga vagar att ga.

Kort sagt kan man saga att
nétverkande handlar om att f& kontakt med
mianniskor som kan hjalpa dig att utveckla
dina framtidsplaner, eller att formedla dina
tjanster till ratt personer. Det kan kannas
svért, men kom ih4g att ingen borjar pa
topp. Att bygga ett starkt kontaktnat ar en
lang process, och ingenting som sker 6ver
en natt.

HUR GOR MAN?

En bra natverkare har alltid 6gonen 6ppna
for information och nya bekantskaper. Det
ar ocksé en bra idé att se 6ver dina redan
etablerade kontakter. Ta reda pa vad den
gamla klasskamraten sysslar med idag, eller
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Man blir inspirerad

varje vecka och
pamind om att jobba
annu battre.

den avlagsna kusinen som du bara traffar en
gang om 4ret. Kanske en fore detta kolle-
ga, eller personen du halsar pd nar du ar

pé gymmet, kan vara en vardefull kontakt
du kan dra nytta av? Ofta finns det fler
personer 1 omgivningen an man tror som ar
intresserade av det man gor, eller kan tanka
sig att hjalpa ill.

VAD SKA MAN TANKA PA?

Nagot av det viktigaste att komma ihdg nar
det galler natverkande 4r att det tar tid. Det
ar dessutom en process som kan krava att
du vagar g utanfor din bekvamlighetszon.

Det kan ta emot att koma\ a en gamms
bekant eller att 6ppna sig for em 0k=
person, men det varsta som kan hincs o
att du far ett “nej”. Ett b ett 2%
aldrig fel och inte heller at: ja de
redan har. For den som inte kanner =iz =
riktig koll p& natverkande och +ill &z =ic
eller stod finns det i dag en manzd plasses
att vanda sig till. Kommunemnaz run: o
landet arrangerar ofta frukost- eller lumee-
moten for att framja natverkan
foretag. Det finns 4ven en rad namvers
forum att ta del av p& webben. Vill ma= =
annu mer hjalp finns det dessutom crzan -
sationer som erbjuder sig att gorz 2=
av natverkandet t dig, och de =
under hela vagen mot ditt mal
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Naringslivsbolagen nétverkstréffar av olika
slag, kolla upp vad som finns just i din

narhe.
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storsta natverksorganisation. De &r ett av de
framsta globala natverken som 4r etablerade
i bade Sverige och Norge. BNI ér till for alla
oavsett bransch och finns i ett flertal stader
runt om i vdrlden. Den enda forutsattning-
en for ett medlemskap ar att det inte redan
finns ndgon annan medlem frn samma
bransch i den grupp du valjer att g& med i.
Ett medlemskap innebar att man fér hjalp
med att etablera sig och att bygga langsiktiga
och meningsfulla relationer med kunder
och andra foretag. Enligt BNI sjalva ska man
se dem som ndgon som bar runt p ditt
visitkort och alltid ér redo att dela ut det till
potentiella kunder och vardefulla kontakter.
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BNI formedlar verktyg som forenklar nat-
verkandet och gor det lattare att bygga kon-
taktnat. De erbjuder upp till 52 natverksmo-
ten per 4r, information och workshops om
hur man blir battre pa att kommunicera och
mycket mer. Att g& pa ett fo6rsta BNI-mote
som gast kostar ingenting.

De enda kostnader som eventuellt kan
tillkomma ar de for lokal och mat. P4 det
forsta motet far man reda pa vad BNI ar och
sedan foljer en presentation om samtliga
medlemmar i just din grupp.

Darefter ar det bara att satta igdng och
ta del av varandras kontaktnat och erfaren-
heter.

ar det manni
" S
akom som ar vikfigast - o

. at
\atione, $€ h\} 9)
%s. \isa allfid ‘\nhes—

of & It att gomma

PRESENTATIONEN AV DITT FORETAG
Tanken med BNI 4r inte att fa rad om hur
natverkande ska se ut. Det ar presentationen
av ditt foretag, vad du soker och vilket kon-
taktnat du kan bidra med som ar det vikiizz

Det finns aven tillgédng till en mentor som
hjalper dig de forsta ménaderna med 21
frén att bygga kontaknat till att identifiera
din tilltanka mottagargrupp och vad du
egentligen har att erbjuda.

Som medlem i BNI fir man ocks2 tillging
till hela det globala natverket.

Till exempel kan man som medlem
i Sverige g4 pé ett mote i USA och 2
kontakter dar.




